CATALYSE CFA
CONTACTS

SEMEAC-Standard : 05 62 45 34 93

LY S E YIELD MANAGEMENT Niveau 2 7 TOULOUSE-Standard : 05 62 14 14 78

CENTRE DE FORMATION

PROGRAMME

Comprendre I'environnement de son hotel,

OBJECTIFS :

¢ Utiliser des procédures adaptées et claires permettant de relier

e Créer une stratégie Revenue Management et pricing,
les concepts du RM et de la distribution avec les responsabilités

quotidiennes en lien avec la stratégie de I'hdtel et de ses outils. ) 5.
e Piloter cette stratégie,

¢ Optimiser son RM en créant une synergie et une veille interne.

¢ Maitriser ses ventes, son positionnement. . ) .
o _ e Impliquer les parties prenantes de I'hétel,
e Anticiper ses actions de ventes.

¢ Augmenter ses revenus ] LIEU :
e Evaluer sa stratégie de RM et pricing. Présentiel

DUREE :

14 heures

VALIDATION :

Attestation de fin de formation
METHODE PEDAGOGIQUE :

Etude de cas, mises en pratiques, questions de connaissances
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